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NEW BUSINESS TRAINING

BY MARCELINA RAWKA



PRAWA AUTORSKIE

Wszelkie prawa zastrzezone. Nieautoryzowane rozpowszechniani
fragmentu niniejszej publikacji w jakicjkolwiek postaci jest z
Wykonywanie kopii 1neliodaL kserograficzna, fotograficzna, a takze kopiowanie
nosniku filmowym, magnetycznym lub innym, powoduje naruszenie praw
autorskich niniejszej ikacji. Autorka oraz wydawca dolozyli wszelkich staran,
by zawarte w tej ks nformacje byly rzetelne i kompletne. Nie biora jednak
zadnej odpowiedzialnosci za ich wykorzystanie, ani za zwiazane z tym ewentualne
naruszenie praw patentowych lub autorskich. Autor oraz wydawca nie ponosza
rowniez  zadnej  odpowiedzialnosci  za  ewentualne  szkody  wynikle z
wykorzystania informacji zawartych w ksiazce.
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COPYRIGHT MAGIC BEAUTY PUBLISHING
Tytul: PLAN PUBLIKACJI - 365 dni marki osobistej
Autor: Marcelina Rawka



Jestem mentorka szkoleniowcoéHw w branzy beauty,
a takze wspieram salony i stylistki w ich rozwoju
marketingowym i sprzedazowym.

W roku 2024 mentoringowatam az 250 kobiet
i pomagalam oraz wciaz pomagam im w drodze do sukecesu.

LISTOPAD 2023: PRZEKROCZENIE SPRZEDAZY
200,000 PLLN 40 DNI BEZ PLATNYCH REKLAM

LUTY/MARZEC 2024: 500,000 PLLN OSIAGNIETE
W 20 DNI

W ZALEDWIE 24 GODZINY

PAZDZIERNIK 2024: PONAD 1 000 000 PLN
W ZALEDWIE 4 DNI
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Pewnie znasz ten stan, kiedy
zastanawiasz sie, co publikowac
w mediach spolecznosciowych.

Wiele czasu tracisz na wymyslanie
tematow na publikacje, przez co

w efekcie...

Publikujesz mato, a Twoj profil
nie tetni zyciem.

Koniec z glowkowaniem!
Przygotowalam dla Ciebie plan
publikacji na caly rok i jestem
pewna, ze bedzie on dla Ciebie
bardzo pomocny.

Korzystaj do woli i zobacz, jak
regularne publikacje pomoga Ci
w rozwoju Twojej marki osobistej.

Bedzie mi milo, jesli pochwalisz sie
swoimi wynikami po wdrozeniu
moich pomystow na publikacje.
Do dziela!
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Przed Toba plan publikacji na
czerwiec, ale wiekszo$¢ pomystow jest ™
uniwersalna i mozesz z nich korzysta¢ =

w dowolnym momencie!






‘Twoje najgorsze obawy — przyznaj sie do swoich lekow i pokaz, jak udato Ci
sie je pokonac.

"G(gf/by nie ten moment, nie byloby mnie tutaj” — podziel sie kluczowym
wydarzeniem z zycia.

Najczestsze pytania klientow - odpowiedz na nie w rolce.

Rolka S]Ij)rzedaZ()wa - napisz, co aktualnie sprzedajesz i wspomnij
o innych swoich produktach.

Warto wybra¢ moja marke, poniewaz... - opowiedz o zaletach
i wyréznikach swojej marki!

) Backstage z tworzenia produktu/dnia pracy.

FA Opinia klientow w formie rolki. !

Najwazniejsze zasady, ktorych musisz przestrzegac¢ w branzy X.

Karuzela edukacyjna w Twojej niszy.

“Mialem/am moment zwatpienia” — opowiedz o chwilach, gdy chciales/as
sic poddac, ale tego nie zrobiles/as.

“Bonusy/gratisy jakie daje moim klientom” - pokaz je w formie rolki
lub karuzeli.

“Jak powstal ten produkt?” — podziel si¢ inspiracja i historia stojaca
za stworzeniem oferty.

Trust the process - pokazanie poczatkow Twojej kariery VS. teraz.

Wspolpraca z ekspertami — opowiedz o tym, z kim wspolpracujesz, by
oferowac najlepsze rozwiazania.

Ulepszenia i aktualizacje — pokaz, jak rozwijasz swoje produkty/ustugi, aby:
byly jeszcze lepsze.




IHistoria Twojej marki osobistej — jak powstala i jakie wartosci
za nia stoja?

Pytanie do odbiorcow - “czy kiedykolwiek zraziles sie do jakiejs marki?
Jesli tak - to dlaczego?”

Idzie nowe! ZapowiedZ nowosci w ofercie.
Co mnie inspiruje, gdy tworze nowe produkty/pakiety ustug?

Rolka motywacyjna - "T'woja przyszlos¢ zaczyna sie tutaj —
wybierz madrze.”

Pierwszy dzien lata - rolka na wesolo + Twoje plany na wakacje.

Rolka edukacyjna w Twojej niszy.

Kiedys i dzis - przedstaw zmiany w Twojej branzy w ciekawej karuzeli.

“W mojej marce nie kupujesz tylko produktu/ustugi - kupujesz
wspaniale przezycia i wspomnienia”

“Jak badam satysfakcje moich klientow i jak wykorzystuje uzyskany
feedback do ulepszania swojej oferty”

Rolka sprzedazowa: "Zmien sposob, w jaki postrzegasz [ branzal.
Oto Twoja nowa rzeczywistosc.”

Post o filozofii Twojej marki, ktora skupia sie na jakosci, a nie ilosci.
Opinie klientow w formie screenow.

Zabawna rolka z humorem - pokaz swoja zabawna strone!

Podsumowanie miesiaca - omow czerwcowe sukcesy i opowiedz, jakie
osiagnela Twoja marka w pierwszym polroczu 2025.
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Pokaz, jak swietujesz urodziny marki!
Pokazuj, jakie wspolprace nawiazujesz z innymi tworcami.
Celebruj sukcesy Twojej marki - odbiorcy lubia, jak sie dzieje!

Uczestniczysz w konferencji jako prelegent? Pokazuj to koniecznie.

Mocno promuj wszystkie wydarzenia, jakie organizujesz lub w jakich
bierzesz udzial: konferencje, targi, warsztaty etc.

Pokazuj, jak powicksza sie Twoj zespol. Witaj nowe osoby na pokladzie
poprzez posty lub relacje.

Jak bylam mala, to marzylam o... - mow o swoich sukcesach i motywuj
innych do dzialania!

Polecaj osobom z branzy szkolenia, ktore odbylas i z ktorych bylas
zadowolona.

Organizuj live sprzedazowe i czesto mow na story.

Tworz wyzwania dla swoich obserwatorow.




PEENA WERSJE E-BOOKA T ZYSKAJ
POMYSLY NA PUBLIKACJE NA CALY ROK!



https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-365-dni-publikacji-dla-marki-osobistej/
https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-magiczna-sprzedaz-przez-instastory/
https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-365-dni-publikacji-dla-marki-osobistej/
https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-365-dni-publikacji-dla-marki-osobistej/

JEZELI PRAG ZDOBYC WIECE]
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PROJEKT INSTRUKTORSKI
“BASIC & PRO”

MAGICAL PREMIUM BRANDY

JAK LICZYE PIENIADZE, A NIE FOLLOW:

~ oINSTAGRAM INSTRUKTORA
o INSTAGRAM SALONU

BRAND - “YOU ARE'T
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ZNAJDZIE SIE MIEJSCE”
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W INAISZCZYCIE ZAWSZE



http://www.newbusinesstraining.com/
https://www.instagram.com/marcelina_rawka/
https://www.facebook.com/profile.php?id=61552611891533
https://www.tiktok.com/@marcelina_rawka
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PRZYMAM KCIUKI ZA TWOJ A SPRZEDAZ!
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