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PRAWA AUTORSKIE

Wszelkie prawa zastrzeżone. Nieautoryzowane rozpowszechnianie całości lub
fragmentu niniejszej publikacji w jakiejkolwiek postaci jest zabronione.
Wykonywanie kopii metodą kserograficzną, fotograficzną, a także kopiowanie na
nośniku filmowym, magnetycznym lub innym, powoduje naruszenie praw
autorskich niniejszej publikacji. Autorka oraz wydawca dołożyli wszelkich starań,
by zawarte w tej książce informacje były rzetelne i kompletne. Nie biorą jednak
żadnej odpowiedzialności za ich wykorzystanie, ani za związane z tym ewentualne
naruszenie praw patentowych lub autorskich. Autor oraz wydawca nie ponoszą
również żadnej odpowiedzialności za ewentualne szkody wynikłe z
wykorzystania informacji zawartych w książce.



Jestem mentorką szkoleniowców w branży beauty, 
a także wspieram salony i stylistki w ich rozwoju 

marketingowym i sprzedażowym.

W roku 2024 mentoringowałam aż 250 kobiet 
i pomagałam oraz wciąż pomagam im w drodze do sukcesu.

LUTY/MARZEC 2024: 500,000 PLN OSIĄGNIĘTE
W 20 DNI

LISTOPAD 2023: PRZEKROCZENIE SPRZEDAŻY
500,000 PLN 40 DNI BEZ PŁATNYCH REKLAM

KONIEC CZERWCA 2024: 500,000 PLN 
W ZALEDWIE 24 GODZINY

PAŹDZIERNIK 2024: PONAD 1 000 000 PLN 
W ZALEDWIE 4 DNI
PAŹDZIERNIK 2024: PONAD 1 000 000 PLN 
W ZALEDWIE 4 DNI





Przed Tobą plan publikacji na
czerwiec, ale większość pomysłów jest
uniwersalna i możesz z nich korzystać

w dowolnym momencie!
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Twoje najgorsze obawy – przyznaj się do swoich lęków i pokaż, jak udało Ci
się je pokonać.

"Gdyby nie ten moment, nie byłoby mnie tutaj" – podziel się kluczowym
wydarzeniem z życia.

Najczęstsze pytania klientów - odpowiedz na nie w rolce.

Rolka sprzedażowa - napisz, co aktualnie sprzedajesz i wspomnij 
o innych swoich produktach.

Warto wybrać moją markę, ponieważ... - opowiedz o zaletach 
i wyróżnikach swojej marki!

Backstage z tworzenia produktu/dnia pracy.

Opinia klientów w formie rolki.

Najważniejsze zasady, których musisz przestrzegać w branży X.

Karuzela edukacyjna w Twojej niszy.

"Miałem/am moment zwątpienia" – opowiedz o chwilach, gdy chciałeś/aś
się poddać, ale tego nie zrobiłeś/aś.

“Bonusy/gratisy jakie daję moim klientom” - pokaż je w formie rolki
lub karuzeli.

"Jak powstał ten produkt?" – podziel się inspiracją i historią stojącą 
za stworzeniem oferty.

Trust the process - pokazanie początków Twojej kariery VS. teraz.

Współpraca z ekspertami – opowiedz o tym, z kim współpracujesz, by
oferować najlepsze rozwiązania.

Ulepszenia i aktualizacje – pokaż, jak rozwijasz swoje produkty/usługi, aby
były jeszcze lepsze.
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Historia Twojej marki osobistej – jak powstała i jakie wartości 
za nią stoją?

Pytanie do odbiorców - “czy kiedykolwiek zraziłeś się do jakiejś marki?
Jeśli tak - to dlaczego?”

Idzie nowe! Zapowiedź nowości w ofercie.

Co mnie inspiruje, gdy tworzę nowe produkty/pakiety usług?

Rolka motywacyjna - "Twoja przyszłość zaczyna się tutaj –
wybierz mądrze."

Pierwszy dzień lata - rolka na wesoło + Twoje plany na wakacje.

Rolka edukacyjna w Twojej niszy.

Kiedyś i dziś - przedstaw zmiany w Twojej branży w ciekawej karuzeli.

“W mojej marce nie kupujesz tylko produktu/usługi - kupujesz
wspaniałe przeżycia i wspomnienia”

“Jak badam satysfakcję moich klientów i jak wykorzystuję uzyskany
feedback do ulepszania swojej oferty”

Rolka sprzedażowa: "Zmień sposób, w jaki postrzegasz [branża]. 
Oto Twoja nowa rzeczywistość."

Post o filozofii Twojej marki, która skupia się na jakości, a nie ilości.

Opinie klientów w formie screenów.

Zabawna rolka z humorem - pokaż swoją zabawną stronę!

Podsumowanie miesiąca - omów czerwcowe sukcesy i opowiedz, jakie
osiągnęła Twoja marka w pierwszym półroczu 2025.



Pokaż, jak świętujesz urodziny marki!

Uczestniczysz w konferencji jako prelegent? Pokazuj to koniecznie.
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Pokazuj, jakie współprace nawiązujesz z innymi twórcami.

Celebruj sukcesy Twojej marki - odbiorcy lubią, jak się dzieje!

Mocno promuj wszystkie wydarzenia, jakie organizujesz lub w jakich
bierzesz udział: konferencje, targi, warsztaty etc.

Pokazuj, jak powiększa się Twój zespół. Witaj nowe osoby na pokładzie
poprzez posty lub relacje.

Jak byłam mała, to marzyłam o... -  mów o swoich sukcesach i motywuj 
innych do działania!

Polecaj osobom z branży szkolenia, które odbyłaś i z których byłaś 
zadowolona.

Twórz wyzwania dla swoich obserwatorów.

Organizuj live sprzedażowe i często mów na story.

do wykorzystania w trakcie roku!
DODATKOWE POMYSŁY 



zeskanuj lub kliknij!

PEŁNĄ WERSJĘ E-BOOKA I ZYSKAJ
POMYSŁY NA PUBLIKACJE NA CAŁY ROK!

https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-365-dni-publikacji-dla-marki-osobistej/
https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-magiczna-sprzedaz-przez-instastory/
https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-365-dni-publikacji-dla-marki-osobistej/
https://newbusinesstraining.com/produkt/e-book-365-dni-publikacji-dla-marki-osobistej/


MAGICAL PREMIUM BRAND

JAK LICZYĆ PIENIĄDZE, A NIE FOLLOW:JAK LICZYĆ PIENIĄDZE, A NIE FOLLOW:

MASTERCLASS BEAUTY BUSINESS ONLINE

PROJEKT INSTRUKTORSKI 
,,BASIC & PRO”

PROJEKT INSTRUKTORSKI ,,SALE”

BRAND - “YOU ARE THE BRAND”

6/9 MSC

E-BOOK/
KSIĄŻKI

MINI SZKOLENIA
ONLINE

6 MSC

9 MSC

6 MSC

INSTAGRAM INSTRUKTORA
INSTAGRAM SALONU



www.newbusinesstraining.com

,,NA SZCZYCIE ZAWSZE ZNAJDZIE SIĘ MIEJSCE”

http://www.newbusinesstraining.com/
https://www.instagram.com/marcelina_rawka/
https://www.facebook.com/profile.php?id=61552611891533
https://www.tiktok.com/@marcelina_rawka


TRZYMAM KCIUKI ZA TWOJĄ SPRZEDAŻ!


